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GUIA TECNICA - VAUXOO + ODOO

ERP para Empresas de Renta
de Equipos vy Maquinaria.

<<

Como aumentar la rentabilidad por activo, controlar disponibilidad
y escalar operaciones con informacion en tiempo real.

Dirigida a directores generales, gerentes de operaciones y responsables
de flota de empresas de renta de maquinaria pesada, equipo industrial, andamios,
herramientas y equipo especializado.

Un activo que no sabes donde esta,
es un activo que no genera dinero.
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Esta guia esta dirigida a directores generales, gerentes de operaciones
y responsables de flota de empresas de renta de maquinaria pesada,

equipo de construccion, andamios, herramientas industriales y equipo
especializado que buscan crecer sin perder el control operativo.
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Capitulo 1.

Los 7 problemas operativos reales de las empresas de renta

En renta de equipos, el activo mas valiosa no
es la maquinaria. Es la informacion sobre ella.

Las empresas de renta operan con un modelo que parece sencillo: el cliente paga por usar un activo durante
un periodo, y tu lo recuperas para rentarlo de nuevo. En la practica, la complejidad es considerable. Cada
activo tiene un ciclo de vida propio: disponibilidad, reserva, despacho, uso en campo, retorno, inspeccion,
mantenimientoy vuelta adisponibilidad. Cuando ese ciclo no esta documentado en tiemporeal, los problemas
se acumulan silenciosamente hasta que el costo se vuelve evidente.

El margen en renta de equipos depende directamente de la utilizacion: cuantos dias al mes estan los activos
generando ingresos versus cuantos estan detenidos, en mantenimiento no planeado o simplemente perdidos
en el inventario. Sin visibilidad en tiempo real, optimizar esa utilizacion es imposible.

El impacto en nimeros:

Los 7 problemas que erosionan la rentabilidad.

25-35%

Tasa de utilizacion perdida
en empresas sin control
digital de disponibilidad

de activos.

30%

Del tiempo de los
colaboradores se dedica

+60%

De empresas de renta
gestionan contratos y

3X

Mayor costo del
mantenimiento correctivo
a buscar informacion disponibilidad con Excel o vs. preventivo en activos
dispersa entre sistemas sistemas no integrados. sin plan de servicio

(IDC) documentado.

Activos sin ubicacién en tiempo real

¢Donde esta cada equipo? ¢Quién lo tiene?
¢Cuando regresa? Cuando la respuesta
depende de Illamadas o de wun Excel
desactualizado, el riesgo operativo crece
con cada activo que se agrega a la flota. Los
equipos no localizados no se pueden rentar, y
los que se creen disponibles pueden ya estar
comprometidos.

Disponibilidad mal calculada

Prometer un equipo que ya estarentado genera
incumplimientos, descuentos de emergencia y
dafo a la relacion comercial. Sin un calendario
de disponibilidad centralizado en tiempo real,
los errores de doble-reserva son frecuentes y
costosos, especialmente en temporadas de
alta demanda.
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Mantenimiento reactivo o preventivo:
Esperar a que una maquina falle es entre
3 y 5 veces mas caro que mantenerla
preventivamente. Sin un sistema que programe
y notifique mantenimientos por horas de uso o
periodos fijos, el taller opera siempre apagando
incendios. Cada falla en campo es un contrato
interrumpido y un cliente insatisfecho.

Contratos y facturacion sin trazabilidad:

Cuando hay 10 0 15 proyectos activos en paralelo,
gerencia no tiene forma de ver qué proyectos
estanenriesgo, cualestienen materialescriticos
pendientes y cual es la rentabilidad real de cada
uno.
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Informacion dispersa entre areas:

Ventas no sabe quée hay disponible. El taller no
sabe cuando regresa un equipo. Finanzas no
sabe qué contratos estan activos. Cada area
trabaja con su propia version de la realidad, y
la consolidacion manual consume tiempo que
podria usarse en decisiones estratégicas.

Procesos manuales que no escalan:

Capturas duplicadas, cotizaciones por correo
sin seguimiento, validaciones manuales de
devolucion y facturacion tardia son sefiales de
una operacion que llego al techo de su capacidad
manual. Cuando se agrega mas flota sin cambiar
los procesos, los errores se multiplican.

Crecimiento sin visibilidad de rentabilidad:

Muchas empresas crecen en ventas pero no
saben qué activos generan mayor margen,
cuales tienen costos de mantenimiento
gue superan sus ingresos, o que clientes
son realmente sin  esa

rentables. Crecer

informacion es construir sobre una base fragil.

El costo invisible mas alto: En renta de equipos, cada dia que un activo no esta generando ingresos

es un dia de costo fijo sin retorno. Depreciacion, seguros, almacenamiento y capital inmovilizado corren

aunque el equipo este parado. Un sistema que maximiza la utilizacion de la flota no es un gasto operativo:

€s una inversion que se paga sola.
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Capitulo 2.

Como fluye el ciclo completo del activo integrado con Odoo

De la cotizacion al retorno del activo:
visibilidad total en cada paso.

El error mas comun al evaluar un ERP para renta de equipos es buscar un modulo de ‘renta’ aislado.
Lo que transforma la operacion es una plataforma donde el ciclo completo del activo —desde la cotizacion
hasta el retorno y el siguiente mantenimiento— este conectado en tiempo real. Cada movimiento actualiza
automaticamente la disponibilidad, el contrato, la facturacion y los indicadores de rentabilidad. Eso es lo que
Odoo hace cuando se implementa con la arquitectura correcta.

El ciclo completo del activo en Odoo — 6 momentos clave:

Cotizacidn y reserva de activos

El equipo comercial genera la cotizacion en Odoo. El sistema valida en tiempo real la
disponibilidad del activo en las fechas solicitadas y lo reserva automaticamente al confirmar.
No mas llamadas al almaceén para verificar si el equipo esta libre.

MOADULOS ODOO
Sales CRM Rental

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES

— Calendario de disponibilidad por activo en tiempo real.

— Reserva automatica al confirmar la cotizacion.

— Precios configurables por periodo: dia, semana, mes o contrato personalizado. — Lista de
condiciones y cargos adicionales por dafo o tiempo extra.

— Seguimiento de oportunidades y tasa de conversion por tipo de equipo.

Contrato y condiciones de renta

Al aprobar la cotizacion, Odoo genera el contrato automaticamente con las condiciones
acordadas: fechas, precios, depositos, penalizaciones y responsabilidades. El cliente firma
digitalmente y el contrato queda trazable en su expediente con historial completo.

MODULOS ODOO

Rental Accounting Sign

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES

— Generacion automatica de contrato desde la cotizacion aprobada.
— Firma electronica integrada con trazabilidad legal.

— Control de depositos y garantias vinculados al contrato.

— Alertas automaticas de vencimiento y opciones de renovacion.

— Historial completo de contratos por cliente y por activo.
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Despacho ylogistica de entrega

Logistica recibe la orden de entrega con la informacion del contrato: activo, cliente,
direccion, fecha y condiciones. Se registra el estado del equipo antes de salir —con
evidencia fotografica— y el inventario se actualiza automaticamente.

MOADULOS ODOO

Inventory Delivery Fleet

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES

— Orden de entrega generada automaticamente desde el contrato.

— Checklist de estado fisico del equipo antes del despacho con registro fotografico.
— Asignacion de operador y vehiculo de transporte.

— Confirmacion de entrega en campo desde dispositivo movil.

— Actualizacion automatica de estado del activo: Disponible - En renta.

Monitoreo y gestion en campo.

Durante el periodo de renta, el sistema mantiene el registro activo: fecha de retorno
comprometida, extensiones de contrato, alertas de vencimiento y cargos adicionales por
tiempo extra. Si el activo tiene telemetria, Odoo integra la lectura de horas en tiempo real.

MOADULOS ODOO

Rental loT Maintenance

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES

— Alertas automaticas de vencimiento 48-72 hrs antes del retorno.
— Gestion de extensiones con recalculo automatico de factura.

— Registro de incidencias reportadas por el cliente en campo.

— Integracion con telemetria para lectura de horas de operacion.

— Cargos adicionales automaticos por tiempo extra o dafos reportados.

Retorno, inspeccioén y cargos por daino

Al regresar el activo se ejecuta el checklist de recepcion comparando estado de salida
vs. retorno. Los danos quedan documentados con evidencia fotografica y se generan
automaticamente los cargos al cliente. Si el equipo requiere mantenimiento, la orden de
servicio se crea de inmediato.

MODULOS ODOO
Inventory Maintenance Rental

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES
- Checklist de recepcion con comparativa de estado entrada vs. salida.

- Registro fotografico de dafos vinculado directamente al contrato.
- Generacion automatica de cargo adicional por dafo al cliente.
- Orden de mantenimiento correctivo si el equipo lo requiere.

- Actualizacion de estado: En renta — En mantenimiento — Disponible

>» > VauXxXoo.com




** VAUXOO

Mantenimiento preventivo y analisis de vida util.

Odoo programa automaticamente los mantenimientos preventivos basandose en horas de
uso, kilometros o periodos de tiempo. El historial técnico completo de cada activo permite
calcular el costoreal de mantenimiento vs. losingresos generados y decidir cuando conviene
dar de baja o renovar la fiota.

MODULOS ODOO

Maintenance Inventory Accounting

AUTOMATIZACIONES Y CONTROLES

- Planes de mantenimiento preventivo por horas de uso, km o calendario fijo.
- Ordenes de trabajo automaticas al cumplirse el umbral definido.

- Control de refacciones y partes con cargo directo al costo del activo.

- Historial técnico completo: quién intervino, que se hizo y cuando.

- Analisis de rentabilidad por activo: ingresos vs. costo total de propiedad.

Resultado operativo:
Cuando disponibilidad, contratos, logistica y mantenimiento trabajan desconectados, los activos

pasan mas tiempo parados que generando ingresos.
Cuando operan integrados en Odoo, cada activo trabaja al maximo de su potencial.
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Capitulo 3.

Los errores mas costosos al implementar tecnologia

en este sector

El sistema correcto mal implementado
produce los mismos resultados que
el sistema incorrecto.

Laindustria derenta de equipos tiene una particularidad que pocas consultoras entienden desde el inicio:
el activo no es un producto en inventario. Es una entidad con ciclo de vida propio, historial de uso, plan
de mantenimiento, valor residual y rentabilidad acumulada. Un ERP que no esta disefiado para gestionar
esa complejidad —o que se implementa sin contemplarla— termina siendo un sistema de facturacion caro
que no resuelve el problema real.

Los errores mas frecuentes en el sector:

= Tratar los activos como productos en lugar de entidades con ciclo de vida.

El error de disefio mas comun: configurar los activos como SKUs de inventario, igual que si fueran productos
de venta. Esa arquitectura no permite asociar historial de mantenimiento, calcular rentabilidad por activo ni
controlar vida util. La estructura correcta para activos de renta debe disefiarse desde el primer dia.

 Implementar ventas sin conectarlas al calendario de disponibilidad.

Si el modulo de ventas no valida en tiempo real la disponibilidad del activo antes de confirmar la cotizacion,
el sistema no resuelve el problema de doble-reserva. El equipo comercial seguira llamando al almacén para
verificar, exactamente como antes del ERP.

= Configurar mantenimiento como proceso manual en lugar de automatico.

Las o6rdenes de mantenimiento preventivo que se generan manualmente se olvidan. Un plan efectivo en
Odoo se programa por horas de uso o por fecha y se activa automaticamente. Si el partner no configura esa
automatizacion, el modulo de mantenimiento sera solo un registro pasivo de lo que ya ocurrio.

= No parametrizar el flujo de retorno e inspeccion.

El momento del retorno es critico: sin un flujo estructurado de inspeccion, checklist y cargos por dafio,
la empresa pierde dinero en cada devolucion. Ese flujo necesita estar en el sistema, no depender de que el
operador recuerde hacerlo cada vez.

» Subestimarlaintegracion entre contratos y contabilidad.

Los contratos de renta tienen particularidades financieras: anticipos, depositos, cargos variables, facturacion
por periodo y notas de credito por devolucion anticipada. Si la integracion contable no contempla esos
escenarios desde el disefo inicial, el area financiera terminara con ajustes manuales en cada cierre.

La sefal de alerta mas clara: Si seis meses después del go-live tu equipo sigue usando Excel en
paralelo al ERP, el problema no es el equipo: es la implementacion. Un sistema bien configurado

genera confianza porque da informacion mas rapido y mas confiable que la hoja de calculo.

Cuando eso no ocurre, hay un error de disefio que resolver.
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Capitulo 4.

Lo que distingue una implementacidn que genera valor

No todas las implementaciones de Odoo
son iguales. La diferencia esta en el diseno.

Larenta de equipos es un modelo que Odoo soporta de forma nativa con sumodulo Rental. Pero el médulo solo
no transforma la operacion: necesita estar correctamente integrado con inventario, mantenimiento, contratos,
logistica y contabilidad para que el ciclo completo del activo funcione sin fricciones. Eso requiere un partner
que entienda el modelo de negocio, no solo el software.

Lo que deberias esperar de una implementacion bien hecha:

Contratos con todos sus escenarios

Mapeo del ciclo completo del activo:
reales:

Antes de configurar nada, el partner debe Anticipos, extensiones, devoluciones

entender exactamente como entra un equipo
a tu flota, como se renta, como regresa, como
se mantiene y cuando se da de baja. Ese ciclo
define toda la arquitectura del sistema.

Mantenimiento automatico, no manual:

Los planes preventivos deben activarse solos
al cumplirse las condiciones: horas de uso,
kilometros o periodos. Siel partnerlos configura
Ccomo procesos manuales, no esta resolviendo
el problema: solo lo esta digitalizando.

Adopcién en campo, no solo en oficina:

Operadores de almacén, técnicos de
mantenimiento y choferes tambien usan el
sistema. Si la implementacion no contempla
interfaces moviles y flujos simples para ellos, la
adopcion fracasa antes de que empiece.

anticipadas, danos, cargos adicionales y
renovaciones. Una buena implementacion
contempla todos los escenarios que maneja tu
equipo comercial, no solo el caso estandar.

Rentabilidad por activo desde el dia uno:

El sistema debe responder desde el inicio:
¢cuanto ha generado este equipo?, cuanto
ha costado mantenerlo?, ;cuando se
recupero la inversion? Esa visibilidad se
disefa desde la arquitectura, no aparece sola.

Escalabilidad para mas activos y mas
ubicaciones:

¢Qué pasa cuando dupliques tu flota o abras
una segunda sucursal? Una implementacion
bien diseflada anticipa ese crecimiento sin
requerir reconfiguraciones completas del
sistema.
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Capitulo 5.

Diagnostico rapido:
¢Esta tu operacion lista para el siguiente nivel?

Si marcas 5 o mas, tu operacion ya esta
pagando el costo de la desintegracion.

Senales operativas:

v ¢Necesitas llamar o enviar mensajes para saber donde
esta un equipo especifico?

V ¢Has tenido que rechazar o retrasar una renta porque el equipo
ya estaba comprometido?

V ¢El estado fisico real de tus activos no siempre coincide
con lo que dice el sistema?

V ¢Los mantenimientos ocurren principalmente cuando hay una falla,
no antes?
V ¢El proceso de devolucion e inspeccion depende de que el operador

recuerde hacerlo?

Senales financieras:

¢ Tienes dificultad para saber cuanto genera cada activo vs. cuanto
cuesta mantenerlo?

v
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Senales operativas:

V ¢Abrir una segunda bodega o sucursal te parece operativamente
muy complicado?

¢El conocimiento de como opera la empresa vive en personas,
no en el sistema?

¢ Tu equipo dedica mas de 2 horas al dia a buscar o consolidar
informacion?

¢ Tus competidores responden al cliente mas rapido de lo que tu
puedes?

v
v
v

Si respondiste ‘si’ a 5 0 mas: Tu operacion ya esta pagando el costo de operar sin integracion. Cada
activo detenido innecesariamente, cada doble-reserva y cada mantenimiento tardio tiene un costoreal y
acumulado. No en el futuro: hoy.

%* VAUXOO

CONSTRUYAMOS ALGO GENIAL
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&Tu flota crece pero tu operacion no escala
al mismo ritmo?

En Vauxoo trabajamos con empresas de renta de equipos y maquinaria que
necesitan control real sobre flota, sus contratos y su rentabilidad por activo.
No vendemos modulos: diseflamos operaciones integradas que escalan
con tu negocio.

2 )

* % K

Diagndstico sin costo Arquitectura Acompanamiento real
para renta

Analizamos tu operacion: ciclo Disefiamos la implementacion Desde el go-live hasta
del activo, flujos de contrato, considerando el ciclo que tu equipo opere
control de disponibilidad y completo: reserva, despacho, con confianza total. No
puntos criticos de perdida de uso, retorno, mantenimiento y desaparecemos cuando
rentabilidad. analisis de vida util del activo. arranca el proyecto.

Agenda hoy una conversacion con
nuestros expertos. Haz clic aqui.
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